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Lean Canvas - Szablon

Ponizej znajduje sie szablon Lean Canvas, ktory jest perfekcyjnym narzedziem do planowania
MVP oraz dziatan startupowych. Pozwala on w prosty i przejrzysty sposéb zdefiniowac¢ kluczowe
elementy modelu biznesowego.

Instrukcja

Wypehij kazdy z ponizszych blokéw, aby stworzy¢ petny obraz swojego pomystu biznesowego:

1. Problem

» Jakie sg trzy gtéwne problemy, ktoére probujesz rozwigzac?
+ Jakie aktualne rozwigzania istniejg na rynku i dlaczego nie sg wystarczajgce?

2. Segmenty Klientéw

* Kto jest Twoim docelowym uzytkownikiem?
» Podziel klientéw na segmenty demograficzne, behawioralne lub wedtug innych kryteriow.

3. Unikalna Propozycja Wartosci

» Jakie kluczowe korzysci Twoj produkt dostarcza klientowi?
» Dlaczego to rozwigzanie jest inne/lepsze niz istniejgce alternatywy?
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4. Rozwigzanie

+ Jakie funkcje lub ustugi Twojego produktu rozwigzujg wymienione problemy?

5. Kanaty

* W jaki sposéb klienci dowiedzg sie o Twoim produkcie?
» Jak bedziesz dostarczat produkt/ustuge swoim klientom?

6. Strumienie Przychodow

* W jaki sposéb Twoj produkt bedzie generowat przychody?
* Czy masz wiecej niz jeden strumien przychodéw?

7. Struktura Kosztow

» Jakie sg kluczowe koszty zwigzane z uruchomieniem i dziataniem Twojego biznesu?

8. Kluczowe Mierniki

» Jakie wskazniki pokazg sukces Twojego produktu?

9. Nieuczciwa Przewaga

* Co daje Ci przewage nad konkurencjg, ktérej nie mozna tatwo skopiowac lub kupic?
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Wizualizacja Szablonu

Problem Rozwigzanie Kluczowe Mierniki
Segmenty Klientow Unikalna Warto$¢ Kanaty

Struktura Strumienie Nieuczciwa
Kosztow Przychodow Przewaga

Kluczowe Uwagi:

1. Unikaj uszczegétawiania: Skup sie na kluczowych aspektach, aby zachowaé¢
przejrzystos¢ i prostote.

2. Iteracje sa kluczem: Regularnie aktualizuj i dopracowuj Lean Canvas w miare
pozyskiwania nowych danych i opinii.

3. Skup sie na uzytkownikach: Wszystkie sekcje powinny odzwierciedla¢ rzeczywiste

potrzeby Twoich klientow.




	Lean Canvas - Szablon
	Instrukcja
	1. Problem
	2. Segmenty Klientów
	3. Unikalna Propozycja Wartości
	4. Rozwiązanie
	5. Kanały
	6. Strumienie Przychodów
	7. Struktura Kosztów
	8. Kluczowe Mierniki
	9. Nieuczciwa Przewaga
	Wizualizacja Szablonu
	Kluczowe Uwagi:



